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Neu: Mobilen Brandschutz jetzt leasen

Was in vielen Unternehmen eigentlich schon Standard ist, namlich Leasing fiir Biiro- und Geschéftsausstattung,
IT-Gerate, KFZ bis hin zu Maschinen und Produktionseinheiten, hatte bisher fiir den Bereich des Brandschutzes
keine Giiltigkeit. Hier wird fast ausschlieBlich gekauft und installiert.

BAVARIA, ein traditionsreicher Hersteller von Feuerléschern und Anbieter von sonstigem vorbeugenden Brandschutz will
nun in diesem Feld MaR3stébe setzen und bietet der Wirtschaft in Zusammenarbeit mit einem renommierten
Leasingunternehmen praventiven Brandschutz auf Leasingbasis an.

Jahrlich werden etwa 2,5 Mio. Feuerldscher im Wert von rund 125 Mio. Euro in Deutschland von Gewerbe, Industrie und
offentlichen Einrichtungen gekauft und in den Unternehmen und Verwaltungen installiert. Diese Geréte unterliegen der
Pflicht einer 2-jahrigen Wartung, deren Aufwand vom jeweiligen Zustand der Gerate wie auch von der Nutzungsintensitét
abhangt.

"Warum sollen Unternehmen oder Kommunen in Investitionsguter investieren, die nicht dem Unternehmenszweck dienen,
keine Ertrage erwirtschaften und dariiberhinaus einer standigen Uberpriifung und Wartung unterliegen und damit ein
zusatzliches, schwer kalkulierbares Kostenrisiko darstellen” fragt Peter Schweinsteiger, Geschéftsfihrer der BAVARIA
Brandschutz Industrie GmbH & Co.KG.

Als Antwort auf diese Frage bietet BAVARIA Unternehmen und &ffentlichen Einrichtungen ein Paket an, das einerseits aus
dem Bezug von Brandschutz auf Leasing-Basis besteht und andererseits damit kombiniert einen Servicevertrag fur die
Wartung- und Instandhaltung der geleasten Brandschutzeinrichtungen.

Zwei wesentliche Vorteile gegenilber der klassischen Beschaffung von praventivem Brandschutz werden damit generiert:
Das Unternehmen muf3 keine investiven Mittel aufbringen, um den gesetzlich vorgeschriebenen Brandschutz zu
gewabhrleisten und andererseits gibt der Servicevertrag die Garantie, dass die Servicekosten Uber eine Pauschale
kalkulierbar und begrenzt sind. So bietet das Leasing von Feuerléschern und sonstigem Brandschutzequipment
Investitionsmoglichkeit ohne Kapitaleinsatz, die betriebliche Liquiditét bleibt geschont und Eigenkapital oder die
Haushaltsmittel, Kreditlinien und bankenmaRige Sicherheiten bleiben unberihrt.

Leasingleistungen sind bilanzneutral, d.h., die Kennzahlen des Betriebes werden durch Investitionen auf Leasing-Basis nicht
verschlechtert. Auf betriebliche Veranderungen kann sofort flexibel reagiert werden, fur die erforderlichen Neuanschaffungen
mussen keine investiven Mittel bereitgestellt werden. Neben den klassischen Vorteilen des Leasings ist aber gerade die
Kombination mit einem Servicevertrag fiir den Leasingnehmer von besonderer Bedeutung: Mit der Servicepauschale, die
unter 1€/Ldscher pro Monat liegt, ist der komplette Serviceaufwand abgedeckt und der 2-jahrliche Service birgt keine
Risiken, wie sie in der Praxis immer wieder vorkommen: Dies ist gerade fur 6ffentliche Einrichtungen von grofRer Bedeutung,
da der Aufwand eindeutig und klar budgetiert werden kann und sich bei der Kostenplanung keine Unterschiede zwischen
den jeweiligen Jahren ergeben.

Vergleicht man die beiden unterschiedlichen Finanzierungsformen (Leasing gegentber Barkauf) ist der Aufwand fur
Leasingloscher unter dem Strich -wie bei jeder Finanzierung- zwar etwas hoher als beim Barkauf, dafir kénnen die freien
investiven Mittel fir echte Investitionen in den Unternehmenszweck eingesetzt werden und damit Ertrage erwirtschaften.
Das Feuerloscherleasing hat keinerlei Auswirkung auf die Finanzierungssituation des jeweiligen Unternehmens. "Insgesamt
kénnen wir das Leasingmodell mit einer Laufzeit von 60 Monaten nur empfehlen, hélt es doch den Unternehmen finanziell
den Rucken frei und beim Service werden z.B. die teuren Loschmittelaustausche ab dem 6. Jahr der Léschernutzung
vermieden, was sich wieder positiv in niedrigen Servicepauschalen niederschlagt” betont Schweinsteiger.

Es ist namlich so, dass z.B. bei fliissigen Loschmitteln ein Wechsel dieser ab dem 6. Jahr der Nutzung erforderlich ist, was
durchaus mit einer GréRenordnung von bis zu 45 € /L8scher zu Buche schlagen kann. Geht man z.B. von einem gréReren
Logistikzentrum mit 50 Schaumléschern mit Premix-Lésung aus, kdnnen hier im Jahr 6 alleine fur der Léschmittelaustausch
Kosten von 2.250-2.500€ anfallen, zusétzlich zu den sonstigen Servicekosten von rund 1.000€.

Wichtig beim Investment in den mobilen Brandschutz ist -egal ob bei Kauf oder Leasing- dass meist die Folgekosten bei der
Produktauswahl keine oder zu wenig Beachtung finden. Im Laufe der Nutzungsdauer von Feuerldschern entstehen deshalb
haufig dauerhaft Folgekosten, die haufig ein Vielfaches des urspriinglich "giinstigen" Produkteinkaufes ausmachen.
BAVARIA bietet darliberhinaus auch noch eine Geréate-Garantie fir die gesamte Laufzeit von 5 Jahren und sichert den
Nutzer damit vor weiteren Risikofaktoren ab. Lediglich das Verlustrisiko, die Wiederbefullung bei Nutzung des Léschers
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sowie die Beseitigung von Vandalismusschaden bleiben beim Leasingnehmer, soweit er diese nicht Uber eine eigene
Versicherung abgedeckt hat.

Feuerldscherleasing schafft Kommunen wie Unternehmen finanziellen Freiraum bei der Errichtung neuer Produktions- und
Verwaltungsgebaude, Sicherheit bei der Planung der Folgekosten in Form von Aufwendungen fur Service und Wartung
sowie die Mdglichkeit, nach 60 Monaten den Betrieb, die Verwaltung oder die Ausstellungs- und Verkaufsraume mit neuen
Geraten der nachsten, eventuell leistungsféahigeren Generation auszustatten.

Links:
www.bavaria-firefighting.de
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